So gewinnen lhre Angebote!

Professionelle Angebotsanalyse

lhr Ziel: Gewinnchance verbessern und Umsatz steigern
Nutzen Sie unsere erfolgreichen Angebotsstandards!

Unsere Angebotsanalyse zeigt lhnen lhr Verbesserungspotenzial!
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FaDIriK erfolgreiche Angebote — ganz einfach!

Wie gut verkauft lhr Angebot?

I Sie méchten die Gewinnchance Ihrer Angebote verbessern und damit mehr Umsatz erzielen?

Wir analysieren Ihre Angebotsdokumente professionell und zeigen lhnen anhand von Beispielen, wie und wo
Sie lhr Angebot verbessern kénnen.

I Ilhre Vorteile:

Zertifizierte Angebotsspezialisten der Angebotsfabrik analysieren Ihre Angebotsdokumente
Wir bewerten |hr Angebot anhand 60 erfolgsnotwendiger Kriterien in flinf Kategorien
Unsere Spezialisten geben Ihnen konkrete Empfehlungen zur Verbesserung Ihrer Angebote

Wir stellen Ihnen Vorlagen zur Optimierung lhrer Angebote zur Verfligung

Vollstandigkeitgy”

Unsere strukturierte Analyse in finf
unterschiedlichen Kategorien zeigt lhnen / y

f |h V. b tenti I Visuelle Qualitat™ Risikoreduktion
genau auf, wo lhr Verbesserungspotentia ~o-testes Ergebnis
|Iegt. “O-Testangebot

verbessern

kritisch erfolgreich

Das Tachometerdiagramm signalisiert
Ihnen, wie viel Handlungsbedarf besteht.

56%
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FaDIriK erfolgreiche Angebote — ganz einfach!

Ergebnise und Verbesserungsvorschiige

Durcheschnitticha
orie Pariktzah| Branche

e B

ligike reduzierend
arsprechend

Vollstindig Und logisch

Verbessaningsvorschlag

RS NTONN ir empfelen der METACOM die Exstelung sines separaten Anschreibens fr jedes Angebot
mit figenden Bestandtsiler

- Anrede des rers [Adressat des )
- Darstelung des/der i riorderung des Kunden/Ad
- Verkniipfung des/der mit der Leistung der METACCM

- Darstelung der Griinde, warum das Produkt/dee Leistung der METACOM vam Kunden
gekauft werden sall

Angebits- Wir empfetilen der METACOM die Erstelung sines Angebatsdeckblattes fiir jedes Angebat mit
deckblatt falgenden Bestandteilen:

Angebotsttel mit Hutzsnargumentation fir den Kunden

Lago METACOM

Kundenloga (ggfs. Visualisierung, mit der sich der Kunde dentifiziert, 2.8 Bild vom
Bauvorhaben

Kantaktinformationen zum Kunden inkl Ansprechpartner und Kontaktin‘ormationen
2um Anieter (METACOM) inkl. Ansprechpartner
Angebotsnurmmer

Gofs. eine Grafik der Lisung, die dem Kunden schon den gewinschten Nutzen zu
seinem Bediirfnis darsteit

Bei Angeboten, die mehr als 10 Seiten Angebotstext umfassen, empfehlen wir der METACOM
wine Angebotsmusammeniassung zu

reiben mit folgenden Bestandteilen:

n/Ziele des kunden

Unsere konkreten Empfehlungen zeigen
lhnen, wie Sie lhre Angebote verbessern
kdnnen, um den Umsatz zu steigern.

Darstellung Vis;

Darstelung 2-1 Haupthediirinisse/Anfordenung des Kunden

Darstellung der Hauptisistungen Ires Angebotes verkniipft it dem Kundennutzen

Darstellung des Preises {Presspanne bei Optianen)

Nichste Schritte nach der Angebatsabgabe

Projekt- und/ader Angebatsnummer
zur Referenzierung
Projekt-Nr.; 123456789
Metacom GmbH Angebot-Nr.: SBTA54321

Herrn Michael Mittermeier
Mitternachtsstrafie 15

Ihr Ansprechpartner bei uns
12345 Mittenhausen

Patrick Milier

Ansprechpartner mit Telefon: ~d3(0112I45678%
Kentaktdaten fur Riickfragen E-Mail: patrick musller Dprntace. cam
Bereits im Betraff den Hauptnutzen fiir

den Kunden darstellen Musterstadt, den 29.05.2017

Auslagerung der Metacom Druckauftrige an PrintaCo reduzieren Ihre Druckkosten um 23 %

Sehr geehrter Herr Mittarmeiar, Hauptbedirfnisse des Kunden
zuerst darstellen

Wwir freuen uns, dass Sie Ihr Druckvolumen an uns suslagern michten, um Kosten einzusparen und
gleichzeitig die Qualitst lhrer Druckergebnisse zu steigern.

Die zukiinftigen Druckauftrige der Metacom sollen durch sinen extarnan Dienstlsister arbracht
werden, um die Druckkosten um mindestens 10 % zu reduzieren.

Durch die Auslagerung der Gersteadministration und -Wartung sollen Ihre internen Ressourcen
entlastet, damit Sie schneller auf Kundenanfragen reagieren kinnen_

Nutzen zu den Kundenbediirfnissen,_
PrintaCo ist der richtige Partner fir Ihre Druckauftriige: die Sia mit |hrer Leistung stiften

# Wir senken Ihre Kosten um bis zu 23 % durch die Reduktion der Ger3tetypen.

+ Unser Service-ix aus Call Center und Vor-Ort-Techniker entlastet Ihre IT-Ressourcen um etwa
237 Manntage.

Sie behalten die volle Kostenkontrolle, da Sie nur das effektive Druckvolumen bezahlen.

Bei der Erstellung des Angebotes haben wir lhre individuellen Wiinsche beriicksichtige, die wir in
unserem parsénlichen Gesprich erbrtart haben.

Ich stehe persdnlich dafiir ein, dass wir die Druckauftrige zu lhrer vollsten Zufriedenheit erbringen.

Konkrete Vorlagen, wie z. B. das Besee Grite Persiniiche Verpichung des
Kundenanschreiben, helfen Ihnen bei der A =

U msetzu ng unserer PrintaCo Print Services GmbH
Verbesserungsvorschlége

© Angebotsfabrik GmbH & Co. KG
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I Angebotsanalyse zum Festpreis!

Standard

999 €

Kurzanalyse Ihres Angebotes (max. 20 Seiten)

Systematische Analyse Ihres Angebotes (max. 20
Seiten) nach 5 Kriterien (Verkaufsstarke,
Verstandlichkeit, Risikoreduktion, visuelle Qualitat,
Vollstandigkeit/Logik)

Telefonisches Interview zur |dentifikation lhrer
Wettbewerbsvorteile

Bis zu 45 min telefonisches Beratungsgesprach oder
Web-Konferenz

Konkrete Empfehlungen zur Verbesserung lhrer
Angebote

Vorlagen zur Umsetzung der Verbesserungsvorschlage

Individuelle Beispiele auf Basis Ihres Angebotes als
Vorlage zur Umsetzung der Verbesserungsvorschlage

Dokumentation der Ergebnisse in einer Email

Erweiterte Dokumentation der Analyse-Ergebnisse in

einem strukturierten PDF-Dokument

* zzgl. der gesetzlichen Mehrwertsteuer.

Angebotsfabrik GmbH & Co. KG info@angebotsfabrik.de
WinchesterstraBBe 2 www.angebotsfabrik.de

35394 GieBen Tel.: +49 (0)641 9484 76 75




